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De la idea al negocio - 3 Claves

¢Por qué te van comprar atiyno atu
competencia?

Michael Porter « el arte de saber dar
al cliente lo que quiere mejor que tu
competencia»

Mas valor a igual precio.
lgual valor a menor precio.
Mas valor a menor precio
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De la idea al negocio - 3 Claves

;Como te van a conocer o como vas a
vender?

Que canales y medios vas utilizar
para :

Llamar la atencion
Despertar el interés
Convertirlo en cliente
Retenerlo o fidelizarlo
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De la idea al negocio - 3 Claves

;Cuanto vas a ganar?

Nuestro modelo negocio sea:

H N =

Rentable
Viable
Escalable
Alcanzable
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s CUANTO SABER DE EMPRENDEDORES?
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Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio
;Se emprende mas 0 menos?

Mas

Menos 0

En el ultimo afio , emprendimiento desciende 0,5%
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Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio @
cCrece mas el emprendimiento femenino

0 masculino?

Masculino

Femenino 0

En el ultimo afio , emprendimiento masculino desciende 1,2 %y el
femenino aumenta 0,2%
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Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio @
cCrece mas emprender por necesidad o

pOr oportunidad?

Por necesidad 0

Por oportunidad

Por otros motivos

En el ultimo afio , emprender por oportunidad desciende 5,5% vy por
necesidad aumenta 3,6%




Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio @
¢cLa financiacion a emprendedores,

aumenta o disminuye?

Aumenta

Disminuye 0

En el ultimo afio, la financiacion a proyectos de emprendedores
desciende 0,27 %
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Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio @
los programas gubernamentales de
apoyo a emprendedores ;han mejorado

0 empeorado?

I\/Iejorad00

Empeorado

En el ultimo afio, los programas gubernamentales de apoyo a
emprendedores , han mejorado un 0,26 %




Seglin GEM ESPANA, en el ultimo afio @
cCuantos proyectos de emprendedores
superan los 4 afos?

El 62%

El 33,5 %

0% ()

En el ultimo afio, solo 8,7 proyectos de cada 100 superan los 4 afios
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Por ultimo, ;Cual crees que es la causa de

esta alta mortalidad empresarial?

| a falta de financiacion

L a alta burocracia

El emprendedor y sus barreras limitantes 0
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El problema — Enamorarte de tu producto

Segun Javier Megias, es muy habitual que, tras
meses creando un producto maravilloso vy
revolucionario que cambiard el mundo, nos
acabemos enamorando de él. Uno de los
principales sintomas de que el fin esta cerca. El
producto que estas construyendo realmente
es solo una herramienta con la cual dar
solucion a un problema.

La mayoria de las empresas mueren porque
no han sabido crear un producto o servicio
que realmente aporte valor a sus clientes, o al
menos valor suficiente como para que paguen
por ello.
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El problema - Enamorarte de tu producto

Cuando lanzamos un proyecto ( una nueva
empresa , una nueva linea de negocio o un
nuevo producto nos basamos en:

- Las creencias del emprendedor

- Gastar mucho tiempo y dinero en desarrollar
un proyecto, basado en hipotesis.

- Desarrollar planes de empresa - no aguanta
el primer cliente

Plasa .
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La solucion - enamorarte del problema

Customer Development
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Customer Customer Customer Company
Discovery Validation Creation Building
\« | L
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Proposed Business Scale Execution
MVP k Model \J
— - Scale Operations
Proposed Sales & Marketing
— Qy

N/

ivot
. ST
v Steve Blank's Cl  www.viveroempresasyecla.com W () SGINCIA DR DESARROLLO LOCAL



La So\uuon Salir ala caHe

—————
———
-—
—
-
=
— —
— —
—

\
% Modelo de \
Negocio % \\

- -~ \

’ ~ ‘
c\\v \.
\
\
‘ Probar nipdtesis de \

l
' @ | ey oooems !
%- J ! |
Mediciéon /7
7

Producto
Minimo

Producto
Minimo

Viable

PrODA siesdcsmpresspusireserec

WWwW. vweroempresasyecla com

de NNSITANINT




La solucién - G
fallar (APRENDER) rapido y barato

Incertidumbre o riesg

Numero de experimentos
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Plan emprendores 2015 @
Aprender a emprender

Programa de mentorizacion para , '
aprender a disefiar modelos de 5e va|0rara'|a ldea de

Negocios negocio , su Viabilidad
Sesiones formativas ( abiertas a econémica, SU |mpaCtO

todos) y mentoring para participantes :
)Y & pata P " pero sobre todo el eqUIpO
Salir a la calle , disefiar experimentos (podrén participar hombres

y validar hipétesis Si lidera el proyecto una

L

mujer)
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- EVATOR SPEECH

NETWORKING DE EMPRENDEDORES
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